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	Michaël FLAUTRE – BUE
132 Avenue de la Résistance
92350 Le Plessis Robinson

Tél. 06 85 31 11 06     colamike@gmail.com   www.linkedin.com/in/michaelflautre http://flautre.cv.fm/ http://www.visualcv.com/colamike  http://mflautre.netcv.com/ http://www.viadeo.com/fr/profile/michael.flautre
Nationalité française

Né le 11/11/1971


	EXPERIENCES
	04/2007 – aujourd’hui
	Le Groupe Chantelle
	


	
	Directeur de Circuit GMS & VAD


	
	Management de la Direction d’enseignes et de la Direction des Ventes.

Définition et mise en place de la politique commerciale, des tarifs et CGV par circuit de distribution.

Coordination commerce / marketing / ADV / juridique / supply chain.

Gestion et suivi des performances par centrales et par population.

Pilotage de l’activité et des centres de profits par clients et secteurs.
Développement des Marques Chantelle et Passionata 


	
	03/2005 – 04/2007
	Toshiba Système France
	Puteaux

	
	Directeur des ventes France

	
	Gestion de la force de vente couvrant l’ensemble du territoire. Formation, animation et accompagnement terrain. Développement des new business (Internet  et non clients).

Responsable des comptes décentralisés (35% du CA de l’entreprise).

Développement de nouveaux outils de reporting, d’analyse et de suivi de l’activité.

Définition de la politique commerciale terrain, de nouvelles CGV et des stratégies de mix clients.


	
	08/2002 – 03/2005
	Coca-Cola Entreprise
	Issy les Moulineaux


	
	Responsable clients nationaux


	
	Chargé des négociations avec le Groupe Carrefour et les New Business (Hard Discounter et autres), ainsi que de la coordination des différents services (merchandising, trade-marketing, études et logistique), l'objectif principal est de définir un business plan par client, de le négocier et de délivrer les objectifs.


	
	08/1998 - 08/2002
	Coca-Cola Entreprise
	Le Plessis Robinson


	
	Responsable Comptes-clés Régional


	
	Optimisation des accords nationaux, respect de la politique commerciale et interface avec les directeurs d’enseignes Coca-Cola. Responsable du développement logistique et merchandising d’un portefeuille de clients représentant 100 millions d’€ de chiffre d’affaires.
Gestion du budget d’aide à la vente, achats de service et trade-marketing. Communication des stratégies par enseigne aux équipes commerciales et suivi de l’exécution en point de vente.
Gestion du mix-produit et de la communication prospectus des marques en portefeuille et recherche de développement local par enseigne.


	
	09/1996 - 08/1998
	Coca-Cola Entreprise
	Ile de France


	
	Superviseur des ventes


	
	Responsable d’une force de vente de 13 personnes : animateurs des ventes, attachés commerciaux et chefs de secteurs, ainsi que du développement d’un secteur valorisé à 40 millions d’€. Recruter, former et animer au travers de la formation, l’accompagnement et de réunions ces trois populations différentes. Interface entre le terrain et la zone commerciale. Garant du bon respect des accords commerciaux et de l’application de la politique commerciale.
Gestion du budget humain, véhicule et animation des ventes.


	
	09/1992 - 09/1996
	Coca-Cola Entreprise
	Ile de France


	
	Attaché Commercial


	
	Responsable d’un portefeuille de 25 clients représentant 10 millions d’€ de chiffre d’affaires. Suivi et mise en place des accords nationaux et régionaux. Optimisation du mix-produit et recherche de solutions locales de développement des points de vente. Gestion du budget achats de service et animation des ventes.


	
	07/1990 - 09/1991
	Carrefour
	Stains (93)


	
	Comparateur des ventes


	
	Relevé des prix de vente consommateurs de la concurrence hypermarché par rayon. Optimisation avec les chefs de secteur des prix pratiqués afin d’améliorer l’image prix du point de vente auprès de son cœur de cible tout en préservant la rentabilité du magasin. Simulation de marge par rayon.


	FORMATION
	6/1990
	EGC
	Ile de France


	
	BTS Action Commerciale


	COMPETENCES
	Type de compétence
	Niveau de compétence
	Utilisée en dernier
	Expérience


	
	PowerPoint / Excel / Word
	Expert
	Actuellement utilisée
	8 ans


	
	Anglais
	Moyen
	Actuellement utilisée
	10 ans


	
	Espagnol
	Moyen
	Actuellement utilisée
	8 ans


